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企业智能营销案例

生成日期: 2025-10-26

    需要企业改变传统思维，从营销端、销售端、服务端拥抱数字化销售，从而实现组织与经营模式升级。
”“芒种行动”主要包括三大举措。首先，行动将为企业搭建两年专属成长计划，内容覆盖客户画像分析等基
础性工作、销售团队的搭建与培训、订单高效转化以及信息化进阶等诸多方面；其次，将在全国各地建立100
个“名企学习基地”，为各地企业搭建一个优化供应链、调整业务结构、提升企业管理能力的学习平台，帮助
企业加快实现数字化转型；再次，打造优商培育体系，为企业提供高阶增值服务以及供应链整合机会，从团队
管理、平台运营、影响力打造、资源整合等多个维度帮助企业成长、提升。据了解，成立于2016年，是国内的
智能销售服务提供商。公司一直致力于利用大数据和人工智能提升企业销售效率，目前共服务超过4000家企业。
其中既包括阿里巴巴、中国移动、浪潮等大型企业，也包括大量中小企业。“智能销售要依靠技术支撑。一键
植入广告，聚合流量曝光引流!企业智能营销案例

    针对用户、产品等多实体，为企业构建具备行业特征的标签体系，包括用户基本属性标签、用户行为
标签、用户交易类标签、用户业务特征标签、行业特征标签等，可帮助企业快速对接业务应用；支持标签自定
义，并可根据规则自动生成标签，支持可视化方式灵活调整标签，快速响应业务需求。精细定位目标客群可基
于标签、实时行为、模型算法等多维度，任意交叉组合精细筛选客群，并支持的客群分析，包括客群标签画像、
客群特征提取、客群变化分析、相似客群扩散、客户微观画像、客户溯源、客户行为轨迹分析等，支持差异化
营销。千人千面个性化推荐基于用户的行为偏好，结合推荐算法、规则引擎和效果评估体系，建立人与产品、
内容的精细匹配，实现“千人千面”的个性化推荐，帮助企业有效提升用户活跃度、转化率等，优化用户体验。
自动化营销执行根据业务需求和营销目标，通过预置和自定义的营销决策树，进行实时营销决策，并自动执行
营销策略，实现从客群筛选、营销触达到效果评估的全流程自动化营销，完成端到端的高效触达，比较大化营
销效能。分析洞察实时采集营销全流程数据，监测企业与用户的沟通渠道，分析营销过程中各渠道的转化情况
和用户情况，进行营销效果评估。企业智能营销案例智能营销时代，不玩点高科技还做什么营销！

    传统营销模型，我把它归纳为“手工数据分析+策略创意输出+广告渠道传媒+美陈舞美搭建”，这是传
统营销四板斧，在技术上CRM可能成为传统营销模型里“”具技术性的工具。而数字营销模型，我把它归纳
为“智能数据分析+策略创意输出+数字媒介传播+深度技术工具”，技术平台由CRM迭变为DMP，例如APP联盟、
魔盒广告等均属于大数据类DMP平台。我把它叫营销策划的“新四板”。这与传统四板斧已大相径庭，消费升
级和用户疲劳以及用户群体的变革给当下营销带来了不少的挑战，所以营销策划已经越来越与深度技术结合应
用。什么是大数据营销？用说人话的语言概括，就是根据企业需求的精细用户，通过技术平台、工具对互联网
及线下一切可挖掘的数据进行分析筛选，开展智能化、个性化、定制化、精细化的营销应用场景的营销过程。

    100%到达！7×24小时7×24小时客服在线升级系统不限次升级个性化定制支持个性化定制开发服务如
何方便快捷地做到随推让您的产品广告轻松植入到任何文章！使用FIRSTUSE制作广告从模板中选择广告图片
并添加广告文字或直接上传自定义图文广告，添加广告链接和联系电话。植入广告选择系统精选的【秒传热文】
或者粘贴来自朋友圈、公众号或者网站的自选精彩文章。转发分享在朋友圈进行转发分享，让精彩文章带着您
的广告在朋友圈快速传播、曝光。再次使用USEAGAIN一键生成从模板中选择广告图片，添加广告文字或上传
自定义广告图片，添加链接或联系电话。六大功能，珍岛随推让推广不再难图文广告悬停常驻品目底部，更宽
显示企业广告让广告更醒目。精心挑选的炫酷模板精美图文广告模板,支持不同分类，不同行业。便捷邀请试用
自动生成邀请二维码,邀请用户试用。一键拨号，链接跳转点击图文跳转链接到网站,微商城、微网站。热点文
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章推送无需苦苦搜寻，精选实时热文,分类呈现。准确数据统计即时知悉图文广告浏览,点击,转发次数。在做营
销推广之前，餐饮加盟行业网站建设是基本的，如果网站做不好。后期的推广效果也会不理想。机械行业网站
建设如何做一个真正营销型的企业网站。业一键制作专属企业个性化网站，PC、小程序、手机等同步实现!

    传统营销看起来是比较简单的，门槛比较低，但是如果没有很好的识别到目标人群，在进行广告投放
的时候不够准确，也是徒费功夫，到头来竹篮子打水一场空，下面爱小编就带大家了解一下智能营销平台要如
何很好的解决传统营销存在的一些问题？智能营销的优势不管是对于什么公司，都需要很好的做到在一定的成
本下进行更精细、可衡量营销渠道，这些渠道比较好是成本投资越低越好，同时还需要获得高回报。智能营销
因为其拥有的更具明显效果的结果，以及在进行直接销售沟通的时候能够获得更好的投资，因此得到了大家的
关注，完美的迎合了用户的诉求。和传统的营销方式相比，智能营销体系中使用的是线上线下相互结合的形式
使得营销方式能够进入到全方面的时代，使得企业在获得流量的时候拥有更加宽广的渠道。人工智能可以通过
对用户图像进行分析，市场的整体情况进行分析，触达场景分析以及对产品进行整体的分析，从而了解到目标
用户的诉求点和痛点，利用逻辑算法对用户进行个性化推荐，从而可以做到在真正意义上的让营销变得更加的
智能化、精确，在很大程度上的提高了营销的效率，甚至让交易达成直接变成了现实。传统营销的四大痛点1、
成本高这里的成本主要指的是会员管理的成本。打造超预期的营销效果！企业智能营销案例

低成本、不烧钱、智能发布、引牵商机 。企业智能营销案例

    一类是技术营销，一类是内容营销，因此提出珍岛新定位“珍岛=广告人+技术人“。珍岛强调：在大
数据和碎片化时代来临的，既要做好数据采集、数据分析、数据挖掘，数据洞察，从拥有数据到预判需求，为
网络营销和品牌营销提供有力依据，又要注重互联网内容的创造，组织策划团队、创意团队、文案团队、执行
团队在技术团队的配合下为客户提供网络营销整体解决方案。作为一家创新型国家高新技术企业，珍岛[2]受到
了来自虹口区、市科委、市商委、市发改委的高度重视，现已成为上海市虹口区改制上市办重点辅导企业。珍
岛已在上海、北京、深圳、江苏、浙江等地设有分支机构，截至目前，500多名“珍岛人”中，大部分从事技术
性工作，为16000多家客户提供了产品及服务。客户覆盖了电子商务、电子政务、电子教务、旅游、教育培训、
生活服务、IT、汽车、金融（保险、证券、基金）、医疗、快速消费品、服装、工业品等数十个行业领域。实现
可视化管理5、珍岛海外营销建立以自身平台为的营销体系、自我掌握和控制营销渠道；整合所有营销渠道，开
发媒体整合宣传效果，进行效果汇聚，提升营销效果；立足于"以客户为中心"的营销与服务理念，有效整合外
贸营销资源；整合各渠道资源。企业智能营销案例

临清市遂宇信息技术咨询有限公司是一家提供网络营销全链条(营销前、营销中、营销后)、全场景的工具
化服务，是一站式智能营销工具和管理平台。愿为聊城及全国的小企业创业者提供低成本，高资源，高效率的
营销系统支持，推动创业及求发展的企业快速健康发展。的公司，是一家集研发、设计、生产和销售为一体的
专业化公司。遂于信息技术作为提供网络营销全链条(营销前、营销中、营销后)、全场景的工具化服务，是一
站式智能营销工具和管理平台。愿为聊城及全国的小企业创业者提供低成本，高资源，高效率的营销系统支持，
推动创业及求发展的企业快速健康发展。的企业之一，为客户提供良好的智能营销，强势文化，创业咨询。遂
于信息技术继续坚定不移地走高质量发展道路，既要实现基本面稳定增长，又要聚焦关键领域，实现转型再突
破。遂于信息技术始终关注自身，在风云变化的时代，对自身的建设毫不懈怠，高度的专注与执着使遂于信息
技术在行业的从容而自信。


